Ders Bilgi Formu

Ders Adi Yerel Kredi AKTS Ders Uygulama Laboratuar
(saat/hafta) (saat/hafta) (saat/hafta)

Uluslararasi Pazarlama ISL3522 3 4 3 0 0

Onkosullar Yok

Yariyil Bahar

Dersin Dili ingilizce, Tiirkge

Dersin Seviyesi Lisans Seviyesi

Ders Kategorisi Temel Meslek Dersleri

Dersin Verilis Sekli Yuz yuze

Dersi Sunan Akademik Birim |isletme Bélimi

Dersin Koordinatori ibrahim Kircova

Dersi Veren(ler) ibrahim Kircova, Kenan Aydin, Ebru Enginkaya

Asistan(lar)i

Dersin Amaci Uluslararasi pazarlama alanina iligkin bilgi eksikliklerini gidererek , uluslararasi
pazarlama uygulamalari hakkinda gerekli bilgileri vermek.

Dersin Igerigi ihracattan uluslararasi Pazarlamaya Gegis/ Uluslararasi Pazar
Aragtirmalari/ihracatta Uygun Uriiniin Geligtirilmesi/Uluslararasi Pazarlama
Stratejileri/Stratejik Odaklagma/ Stratejiden Organizasyona Gegig/ihracat Sigorta
islemleri/Banka islemleri/Tanitim/ Yeni Pazarlar/Cesitli Ulkelerden Uygulamalar.

Opsiyonel Program Yok
Bilesenleri

Ders Ogrenim Ciktilari

Uluslararasi pazarlar ve uluslarasi pazarlama ile ilgili temel bilgiler edinilir.

Uluslararasi pazarlama ¢evresinin analiz edilir.

Uluslararasi pazarlama ve kiresel pazarlama tanimlanir ve farkiliklari anlagihr.

Uluslararasi pazarlara giris stratejileri kavranir.

aldh|lOIND| =

Uluslararasi pazarlarda kiresel markalarin konumlandirma sorunlarina ¢ézim yetkinligi kazanilir.

Haftalik Konular ve ilgili On Hazirhk Calismalari

Hafta |Konular On Hazirlik

1 Uluslar arasi Pazarlama Kavrami, Miisteri ihtiyaclari, Rekabet ve Ders kitabi sy. 1-26
Kuresel Pazar

2 Uluslar arasi Pazarlama Cevresi; Ekonomik Cevre, Kdltiirel Cevre, |Ders kitabi sy. 27-52
Politik ve Yasal Cevre, Finansal Gevre, Ulusal ve Uluslar arasi
Ticarette Dlnya ekonomisini dizenleyen kurumlar

3 Uluslararasi Pazarlama Arastirmalari, Pazarlama arasgtirmalari ile Ders kitabi sy. 72-87
Elde Edilen Bilgilerin Onemi

4 Uluslar arasi pazarlamada Pazar bélimlendirme gereksini, Pazar  |Ders kitabi sy. 150-168
bdlimlendirme ve hedef Pazar segiminde kriterler

5 Pazarlama planinin énemi, kiiresel pazarlama planlar ve stratejileri [Ders kitabi sy. 169-184
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Uluslararasi pazarlamada trtin 6zellikleri, Grtiin hatti yonetimi Ders kitabi sy. 185-193

Uluslar arasi pazarlamada pazara giris stratejileri Ders kitabi sy. 248-267

Ara Sinav 1 Ders kitaplar ve gtincel
uygulamadan 6rnekler

9 Uluslar arasi pazarlamada yeni Urlin gelistirme, paketleme, Ders kitabi sy. 193-210
endustriyel mulkiyet haklari, garantiler ve hizmet kosullari

10 |Uluslar arasi fiyatlama ve fiyatlamada yukimlUltklerin paylagiminda | Ders kitabi sy. 354-360
6nemli faktorler

11 Uluslar arasi fiyatlama ydntemleri, ihracatta fiyatlama ve uluslar Ders kitabi sy. 360-374
aras| pazarlarda fiyat baskisi

12 | Stratejik ortakliklar Ders kitabi sy. 283-307

13 [Uluslar arasi pazarlamada daditim, dogrudan ve dolayli ihracat, Ders kitabi sy. 326-353
disarida Uretim, uluslar arasi dagitim kanallari secimi, lojistik

14  [Uluslar arasi pazarlama iletisimi ve tutundurma karmasi Ders kitabi sy. 375-395

15 [Final Ders kitabi sy. 396-409

Degerlendirme Sistemi

Etkinlikler Say!i Katki Payi

Devam/Katilim

Laboratuar

Uygulama

Arazi Galismasi

Derse Ozgii Staj

Kicgilk Sinavlar/Stidyo Kritigi

Odev 1 30
Sunum/Jiri
Projeler
Seminer/Workshop
Ara Sinavlar 1 30
Final 1 40
Doénem igi Calismalarin Basar Notuna Katkisi 60
Final Sinavinin Basari Notuna Katkisi 40
TOPLAM 100

AKTS isyiikii Tablosu

Etkinlikler Sayi Siiresi (Saat) |Toplam isyiikii
Ders Saati 14 3 42
Laboratuar

Uygulama

Arazi Calismasi

Sinif Digl Ders Galismasi 14 3 42
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Derse Ozgii Staj

Odev 1 10 10
Kiguk Sinavlar/Studyo Kritigi
Projeler 1 10 10
Sunum / Seminer
Ara Sinavlar (Sinav Siresi + Sinav Hazirlik Siresi) 1 10 10
Final (Sinav Siresi + Sinav Hazirlik Siresi) 1 10 10
Toplam isyiikii 124
Toplam isyiikii / 30(s) 413
AKTS Kredisi 4
Diger Notlar Yok
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